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’— Christian DISCLAIMER

Aceasta prezentare nu constituie si niciun element al acesteia nu trebuie interpretat ca reprezentand o oferta, invitatie sau recomandare in legatura cu actiunile emise de
Christian ‘76 Tour S.A. (,Christian Tour”, simbol bursier TRIP), respectiv o oferta, invitatie sau recomandare de vanzare sau o solicitare de oferta pentru cumpararea de
actiuni Christian Tour sau alte instrumente financiare.

Aceasta prezentare si niciun element al acesteia nu constituie baza unui contract sau a unui angajament. Prezenta prezentare nu este destinata a fi utilizata ca

recomandare sau consultanta pentru investitori sau potentiali investitori si nu ia in considerare obiectivele de investitii, situatia financiara sau nevoile specifice ale
niciunui investitor.

Toti investitorii ar trebui sa analizeze aceasta prezentare in consultare cu un consultant profesional ales de acestia, inainte de a decide daca o investitie este adecvata.

Christian Tour a elaborat aceasta prezentare pe baza informatiilor disponibile, inclusiv a unor informatii provenite din surse publice care nu au fost verificate
independent. Nu este oferita nicio declaratie sau garantie, expresa sau implicita, cu privire la caracterul echitabil, acuratetea, corectitudinea, exhaustivitatea sau
flabilitatea informatiilor, opiniilor sau concluziilor prezentate.

Aceasta prezentare nu trebuie considerata o imagine completa a activitatii, performantei financiare sau rezultatelor Christian Tour.

Prezentarea poate contine declaratii prospective. Acestea reflecta cunostintele actuale ale Christian Tour, precum si asteptarile si proiectiile privind evenimente viitoare,
si pot fi identificate prin context sau prin utilizarea unor termeni precum ,anticipeaza”, ,considera”, ,estimeaza”, ,se asteapta”, ,intentioneaza”, ,planifica”, ,proiecteaza”,
,vizeaza”, ,poate”, ,va”, ,ar putea” sau termeni similari.

Christian Tour nu isi asuma nicio obligatie de a actualiza sau revizui aceste declaratii prospective pentru a reflecta evenimente sau circumstante aparute ulterior datei la
care au fost formulate sau pentru a reflecta aparitia unor evenimente neprevazute. In mod inerent, unele ipoteze pot sd nu se materializeze, iar evenimentele si
circumstantele neprevazute pot influenta rezultatele financiare finale. Proiectiile sunt, prin natura lor, supuse unor incertitudini semnificative si numeroase, precum Si
unei game largi de riscuri relevante de natura operationala, economica si concurentiala.

Prin urmare, rezultatele finale pot diferi semnificativ fata de cele estimate, iar aceste diferente pot fi semnificative.
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’— Christian REPERE PRINCIPALE $1 2026

— Tour
Crestere profitabila intr-un mediu operational mai dificil: EBITDA a avansat de doua ori mai rapid decat veniturile
Vanzari la data rezervarii Venituri totale (IFRS) EBITDA
% 460,1 mil. RON .77% | /f7' 184,7 mil. RON +122% D/I:II |:| 9,8 mil. RON +242%
Nivel record pentru primul semestru Clienti care au calatorit in S12026 Marja EBITDA 5,3% (S12025: 4,8%)
Venit mediu per pasager Profit net Pozitie neta de numerar
k@ 505,33 EUR :18,15% o0 -l 6,3 mil. RON :153% o0l | 143,7 mil. RON
Mix orientat catre categorii cu valoare mai ridicata Marja neta 3,4% (S12025: 3,3%) /I\ De la datorie neta de 38,7 mil. RON

PRIMUL SEMESTRU RAPORTAT IN CALITATE DE COMPANIE LISTATA

22 iunie 2026 116,6 mil. RON Zero datorie bancara

listare pe Piata Reglementata a Bursei de Valori capital nou atras, net de costurile tranzactiei, cu toate imprumuturile de la banci au fost

Bucuresti, sub simbolul bursier TRIP oferta suprasubscrisa in proportie de aproximativ rambursate in cursul perioadei
121%




.— Christian CONTEXTUL PIETEI S1 CEREREA

Cererea romanilor pentru calatorii internationale s-a mentinut rezilienta, in pofida presiunilor asupra puterii de cumparare

H% UN MEDIU OPERATIONAL MAI DIFICIL EVOLUTIA CERERII IN S12026

- Presiuni inflationiste si masuri de consolidare - Ritm mai lent in martie-aprilie pe fondul
fiscala care afecteaza venitul disponibil tensiunilor geopolitice, urmat de o accelerare in
PIATA DE TURISM EXTERN ol e

- Incertitudine politica interna si incredere mai

4’88 mld. EU R scazuta a consumatorilor - Pasageri -11,6% fata de S12025

- Tensiuni geopolitice in Orientul Mijlociu, cu - Venit mediu per PAX +18,2% la 505,33 euro

cheltuieli ale rezidentilor romani pentru calatorii
Impact asupra cereril pentru anumite destma’gu

in strainatate in S1 2026 N v oo .
- Vanzari la data rezervarii +7,7% nivel record

+18% (+742 mil. EUR) fati de S12025 - Costuri mai ridicate de achizitie pentru transport pentru primul semestru
aerian si cazare

Sursa: Banca Nationala a Romaniei

RASPUNSUL CHRISTIAN TOUR

de produse, destinatii si niveluri circuite organizate, destinatii monitorizarea gradului de in locul volumelor in categoriile

de pret, care permite comutarea exotice si pe distante lungi, utilizare si ajustarea alocarilor cu marje mai reduse, plus
rapida intre categorii experiente specializate contractate vanzari incrucisate
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PERFORMANTA COMERCIALA

Vanzari la data rezervarii de 460,1 mil. RON - nivel record pentru primul semestru, in crestere cu 7,7%

INDICATORI OPERATIONALI CHEIE

Indicator

S$12025

S$12026

Vanzari la data rezervarii (mil. RON) 427,2 460,1 +7,7%
Venit mediu per pasager (EUR) 427,68 505,33 +18,2%
Pasageri (PAX) 196.724 173.937 -11,6%
Venituri totale (IFRS, mil. RON) 164,6 184,7 +12,2%

Cresterea cu 18,2% a venitului mediu per pasager a compensat integral
scaderea volumului de pasageri, sustinand avansul vanzarilor la data rezervarii

cu 7,7%, pe fondul orientarii catre circuite organizate, destinatii exotice si pe
distante lungi, precum si experiente turistice specializate.

VANZARI LA DATA REZERVARII (mil. RON)

697,4

2023

859,0

2024

983,0

2025

+7,7%

w212 460,

S$12025

Nota: ultimele doua coloane reflecta perioade de sase luni, necomparabile cu valorile anuale

S$12026




>—* Christian EVOLUTIA PE SEGMENTE

Crestere sustinuta de Grupuri si Experiente (+18%), in timp ce Pachetele raman motorul principal de volum

Vanzari la data rezervarii (mil. RON) S12026 S12025

Grupuri si Experiente 72,8 61,7 +18,0% Grupuri si
' ' Experiente 15,8%

Zboruri si cazari 50,3 52,0 -3,2% .
’ Zboruri sl
cazari 10,9%
Alte segmente 5,5 9,8 -44,0%
segll\nllt:nte } 1,2%
Total 460,1 427,2 +7,7%
] Pachete +9,2% Zboruri si cazari -3,2%
O‘BOD activitatea de baza a Companiei, construita pe programele charter de vara; a ‘gl‘: }]/ include biletele de avion si serviciile de cazare vandute individual; s-a mentinut
—o continuat sa creasca in pofida orientarii mixului catre produse cu valoare mai in linii mari stabil, cererea mai redusa reflectand tensiunile geopolitice din
ridicata, ramanand baza sezonului de varf Orientul Mijlociu
/—\  Grupurisi Experiente +18,0% Alte segmente -44,0%
% cuprinde Senior Voyage, Winter Sun si Experiences & Adventure; cel mai dinamic %9 revanzarea produselor altor tur-operatori si servicii de calatorie pentru
segment, sustinut de cererea pentru circuite organizate, destinatii exotice si pe clienti corporate, categorii cu marje mai reduse; scaderea reflecta

distante lungi prioritizarea cresterii profitabile n activitatile de baza




.— Christian DISTRIBUTIE Sl DIGITAL

Una dintre cele mai extinse platforme omnichannel de distributie turistica din Romania

RETEA DE DISTRIBUTIE LA 30 IUNIE 2026

/e\ 63 10 %9 1.200+

agentii proprii

locatii in franciza agentii partenere

ECOSISTEMUL DIGITAL - S12026

2,2 mil. cooo ~062.000 ~6.000
[e] A

vizitatori pe christiantour.ro utilizatori recurenti (+11,6%) 1T rezervari finalizate online

DEZVOLTARI DIGITALE FINALIZATE SI IN CURS DE FINALIZARE

finalizat tehnic  finalizat tehnic, cu un furnizor suplimentar pentru « In dezvoltare

selectie de cabine in timp real si planuri companii low-cost . testare estimata Tn T4 2026
reale ale puntilor « lansare in T3 2026




’— Christian DE LA VANZARI LA VENITURI IFRS

Sezonalitatea si tratamentul contabil IFRS 15 explica diferenta dintre vanzarile la data rezervarii si veniturile raportate

PRINCIPALII FACTORI DE DIFEREN'[Z\

265, 6 mit ron +59,5 mit ron 69,8 mit ron

vanzari aferente unor servicii venituri recunoscute n S12026 tranzactii in care Compania a
turistice programate pentru aferente unor rezervari actionat ca agent, recunoscute
. . perioade viitoare, recunoscute efectuate Tn perioade pe baza neta (doar comisionul) . L
Vanzari la data rezervarii S12026 drept datorii contractuale RO Venituri din contracte cu clientii S12026

PONDEREA VANZARILOR DIN S1RECUNOSCUTA CA VENIT IFRS
VIZIBILITATE PENTRU S2 2026

45y
265,6 mil. RON

$12026
datorii contractuale la 30 iunie 2026, reprezentand platile primite in avans de la clienti
pentru servicii turistice care urmeaza sa fie prestate, predominant in a doua jumatate
a anului

$12025

39,9%

din vanzarile S1 2026 au fost recunoscute ca venit conform IFRS, comparativ cu 38,2%
in S12025

W Recunoscut ca venit B Amanat pentru perioade viitoare
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REZULTATE FINANCIARE $1 2026

/I

il

o

Marja EBITDA

5,3%

S$12025: 4,8%

Marja profit net

3,4%

$12025: 3,3%

Rezultat financiar net

4,1 mil. RON

$12025: 2,4 mil. RON

— Tour
Venituri totale de 184,7 mil. RON (+12,2%), EBITDA de 9,8 mil. RON (+24,2%) si profit net de 6,3 mil. RON (+15,3%)

mil. RON $12026 $12025 A %
Venituri totale 184,7 164,6 +12,2%

Venituri din contracte cu clientii 183,5 163,2 +12,4%
Cheltuieli aferente serviciilor turistice (149,8) (130,6) +14,7%
Cheltuieli cu beneficiile angajatilor (13,2) (13,0) +0,9%
Alte cheltuieli din exploatare (12,5) (13,2) -5,4%
Depreciere si amortizare (7,0) (4,6) +51,8%
Profit operational 2,8 3,3 -14,8%
Rezultat financiar net 4.1 2,4 +74,8%
Profit Tnainte de impozitare 6,9 5,6 +22,8%
Profit net 6,3 5,4 +15,3%
EBITDA 9,8 7,9 +24,2%

au sustinut cresterea EBITDA,

In pofida presiunilor generate de costurile directe mai ridicate.

Profit net

6,3 mil. RON

S12025: 5,4 mil. RON



PROFITABILITATE SI MARJE

EBITDA a crescut de doua ori mai rapid decat veniturile, iar marja EBITDA a avansat la 5,3%

EBITDA SI MARJA EBITDA (mil. RON / %)

7,9

$12025

Marja EBITDA S12025

EBITDA de 7,9 mil. RON

S$12026

Marja EBITDA S12026

5,3%

EBITDA de 9,8 mil. RON (+0,5 pp)

FACTORII CARE AU DETERMINAT PROFITABILITATEA

)

Cheltuieli aferente serviciilor turistice +14,7%

149,8 mil. RON - mediu inflationist, costuri mai ridicate de achizitie pentru principalele
destinatii si impactul evolutiilor geopolitice asupra preturilor furnizorilor

Politica de pret si mixul de produse

Orientare catre activitati cu contributie mai ridicata la marja si vanzari incrucisate de produse
auxiliare (Cost Protect, Avantaj Flex)

Disciplina cheltuielilor indirecte

Cheltuieli cu beneficiile angajatilor stabile (13,2 mil. RON) - alte cheltuieli din exploatare Tn
scadere cu 5,4% (12,5 mil. RON)

Rezultat financiar net imbunatatit

4,1 mil. RON fata de 2,4 mil. RON, sustinut de castiguri din diferente de curs valutar si de pozitia
de numerar consolidata dupa IPO




POZITIA FINANCIARA

IPO-ul a consolidat fundamental bilantul: 182,6 mil. RON numerar si nicio finantare bancara la 30 iunie 2026

30.06.2026 31.12.2025
Active imobilizate 67,5 72,2 -6,5%
Active curente 446,3 122,3 +264,9%
Numerar si echivalente 182,6 14,1 +1.194%
Cheltuieli Tn avans 2458 73,0 +236,7%
Total active 513,8 194,6 +164,1%
Capitaluri proprii 184,8 62,6 +195,1%
Total datorii 329,1 132,0 +149,4%
Datorii contractuale 265,6 59,5 +346,4%
Imprumuturi de la banci - 12,7 -100%
Datorii din leasing (IFRS 16) 38,9 40,1 -3,1%

Indicatorul lichiditatii curente

1,51

S12025: 1,10

Gradul de indatorare
(capital imprumutat / capitaluri proprii)

21%

S12025: 50%

Investitii in tehnologie si retea in S12026

6,0 mil. RON

platforma Sfinx, christiantour.ro, reteaua de agentii

POZITIE NETA DE NUMERAR

143,7 mil. RON

fata de o datorie neta de 38,7 mil. RON la 31 decembrie
2025; toate Tmprumuturile bancare au fost rambursate




FLUXURI DE NUMERAR

Fluxuri nete din exploatare de 76,8 mil. RON si incasari nete din finantare de 97,2 mil. RON dupa IPO

FLUXURI DE NUMERAR IN S12026 (mil. RON)

76,8

14,1

Numerar la Activitati de
01.01.2026 exploatare

97,2
cr)
-5,5
Activitati de Activitati de Numerar la
investitii finantare 30.06.2026

182,6 %

Exploatare 76,8 mil. RON

fata de 80,5 mil. RON in S12025. Principalele variatii de capital
de lucru: +206,1 mil. RON datorii contractuale si +172,8 mil. RON
cheltuieli Tn avans catre furnizori, reflectand acumularea
sezoniera

Investitii -5,5 mil. RON

fata de -16,7 mil. RON Tn S12025. Investitii de 6,0 mil. RON in
imobilizari corporale, platforme digitale si reteaua de agentii

Finantare +97,2 mil. RON

116,6 mil. RON componenta de capitaluri proprii aferenta IPO-
ului, 9,5 mil. RON Tncasari din imprumuturi, -22,2 mil. RON
rambursari de datorii si -5,5 mil. RON dividende

Variatie neta a numerarului

de la 14,1 mil. RON la 182,6 mil. RON
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>— Christian BUGET 2026

Conducerea vizeaza un nou an de crestere profitabila, cu cea mai mare parte a activitatii concentrata in S2

Indicator (mil. RON) 2025 realizat Buget 2026 % din venituri 2026 @
Vanzari la data rezervarii* 983,0 1.042,0 +5,9% 123,6% @
Venituri (IFRS) 803,0 843,0 +5,0% 100,0%

OBIECTIVE 2026
EBITDA 45,1 46,3 +2,5% 5,5%

1,042 mld. RON
Profit net 31,9 33,2 +4,1% 3,9% AL .

vanzari la data rezervarii

* Indicator non-IFRS utilizat de conducere pentru evaluarea volumului activitatii comerciale.

843,0 mil. RON

venituri conform IFRS

IPOTEZELE CARE STAU LA BAZA BUGETULUI

Recunoasterea veniturilor IFRS va creste pe masura ce serviciile turistice rezervate in prima jumatate a anului sunt prestate pe parcursul
S2 2026, in conformitate cu IFRS 15

Ipotezele privind profitabilitatea raman prudente si reflecta persistenta presiunilor inflationiste si incertitudinile geopolitice care 4613 mil. RON
afecteaza anumite destinatii EBITDA

- Abordare conservatoare privind veniturile financiare in pofida pozitiei de lichiditate semnificativ mai solide a Companiei

33,2 mil. RON

profit net

Nota privind bugetul pentru 2026: capacitatea Companiei de a-si atinge bugetul depinde de performanta sezonului de

varf, de calendarul si mixul plecarilor, de cererea clientilor, de gradul de utilizare a capacitatii contractate, de costurile

furnizorilor si de evolutiile macroeconomice si geopolitice. Rezultatele efective pot diferi semnificativ. Obiective cu caracter previzional;

nu constituie o garantie a rezultatelor viitoare.




’— Christian PRIORITATI STRATEGICE - PROGRES

DIGITALIZARE SI DEZVOLTAREA OTA

- Modul croaziere finalizat tehnic - selectie de cabine in timp real si planuri reale ale - ~2.000 abonati activi crestere accelerata incepand cu luna mai 2026
puntilor - ~8,3 mil. EUR vanzari cumulate generate de membri de la inscrierea in program

- Modul zboruri finalizat tehnic, cu integrarea unui furnizor suplimentar pentru - 2.381EUR valoare medie a rezervarii; valoare estimata a clientului pe durata relatiei:
companii low-cost — lansare in T3 2026 4,916 EUR

- Dynamic packaging si Trip Builder Al in dezvoltare - testare estimata in T4 2026 - ~40% dintre membri au efectuat cel putin doua achizitii; rata de retentie de 100%

~a~] TURISM INTERN - HELLO ROMANIA

0—0 S5 M&A S| CONSOLIDAREA PIETEI

- Platforma OTA nationala dedicata turismului intern, parte din ecosistemul digital - Trei potentiale tinte de achizitie aflate in prezent in discutii active
Christian Tour - Activitate de baza si domenii complementare pentru extinderea bazei de clienti si a
- Agregarea si digitalizarea ofertei Companiei pentru turismul din Romania acoperirii de distributie
- Dezvoltare in desfasurare inceperea testarii estimata pentru T4 2026 - Prima tranzactie vizata pana la finalul anului 2026, sub rezerva finalizarii proceselor
aferente

- Capacitate financiara 182,6 mil. RON numerar si nicio finantare bancara




>— Christian PORTOFOLIUL DE M&A

Discutii active cu trei potentiale tinte de achizitie, atat din activitatea de baza, cat si din domenii complementare

Numar aprox. de

Tipul achizitiel Vanzari anuale aprox. angajati Stadiul actual Capital disponibil

Tinta 1 Linie noua de produse EUR 40-50 mil. 25-75 in desfasurare 182,6 mil. RON
numerar si echivalente la 30 iunie 2026, fara finantari
bancare

Tinta 2 Linie noua de produse EUR 30-40 mil. 25-75 In desfasurare

Tinta 3 Activitate de baza EUR 30-40 mil. >75 In desfasurare
Calendar vizat
Finalul anului 2026

v obiectivul conducerii pentru materializarea primei
NOTA tranzactii

Informatiile de mai sus sunt orientative si reflecta evaluarea actuala a conducerii la data raportului. Valorile veniturilor
sunt prezentate sub forma unor intervale orientative pentru a proteja confidentialitatea si caracterul comercial sensibil al
discutiilor aflate In derulare si pentru a evita posibila identificare a unor tinte individuale. Nu exista nicio garantie ca
vreuna dintre tranzactiile potentiale va continua sau va fi finalizata. Structura, valoarea si calendarul tranzactiilor se pot
modifica semnificativ in functie de procesul de due diligence, evaluare, negocieri, conditiile de piata, aprobarile necesare Discipliné n alocarea capitalului
si alti factori. De asemenea, tintele pot fi adaugate sau eliminate din portofoliu.

Criterii de selectie

Compania nu va urmari tranzactii doar pentru a
atinge un obiectiv declarat

LOGICA STRATEGICA A ACHIZITIILOR

Activitatea de baza - extinderea bazei de clienti Linii noi de produse - consolidarea ecosistemului Portofoliul reflecta oportunitatile aflate in evaluare la data

si a acoperirii de distributie a Companiei mai larg de servicii turistice Christian Tour raportarii $i nu reprezinta un angajament sau o prognoza.




>— Christian PERSPECTIVE PENTRU S2 2026
— Tour

Christian Tour intra in a doua jumatate a anului cu o pozitie financiara mai solida si cu buna vizibilitate

v — ——
N & L9
v, —
v = &
VIZIBILITATE ASUPRA VENITURILOR SEZONUL DE VARF CAPACITATE FINANCIARA
265,6 mil. RON 13 2026 182,6 mil. RON
datorii contractuale la 30 iunie 2026, care vor fi cea mai importanta perioada a anului din perspectiva numerar si echivalente, fara finantari bancare, pentru
recunoscute ca venituri pe masura ce serviciile turistice volumelor de calatorie, sustinuta de pachetele investitii Tn tehnologie, extindere organica si achizitii
sunt prestate, predominant in S2 2026 traditionale de vara selective

PRIORITI\'!'ILE CONDUCERII PENTRU A DOUA JUMATATE A ANULUI

Gradul de utilizare a 2
capacitatii

Politica de pret 3  Controlul costurilor 4 Implementarea strategiei

gestionarea atenta a locurilor mentinerea venitului mediu per pasager protejarea marjelor intr-un context digitalizare, Travel Prime, Hello Romania
contractate si a alocarilor hoteliere peste nivelul din 2025 inflationist si prima tranzactie de M&A
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